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SB Italia, ondersteund door Argos Wityu, neemt Doxinet over 
 

• Deze overname is de tweede investering van SB Italia sinds de overname van de groep door 
Argos Wityu in 2022. 

 
• De integratie van Doxinet is een belangrijke stap vooruit in de groeistrategie van SB Italia, 

dat hiermee zijn toonaangevende positie versterkt en de portefeuille uitbreidt met 
innovatieve softwareoplossingen. 

 
 
Sinds de overname van het bedrijf in oktober 2022 heeft Argos Wityu de buy-and-build-strategie van 
SB Italia ondersteund. “Deze overname is onderdeel van het plan van SB Italia om het eigen 
softwareaanbod verder uit te breiden. Met deze overname maken we de weg vrij naar nieuwe markten 
en versterken we onze expertise via oplossingen die meerwaarde hebben voor onze klanten”, legt 
Andrea Pavesi, Partner bij Argos Wityu, uit. 
 
SB Italia, een toonaangevend bedrijf in de ECM-markt, maakt de overname bekend van Doxinet, een 
vooraanstaande speler op het gebied van onkostenbeheer voor bedrijven waarvoor Doxinet 
gebruikmaakt van eigen soJware (SmartEx). Deze overname is voor SB Italia van groot strategisch 
belang, aangezien het SB Italia in staat stelt zijn digitale dienstenaanbod te vergroten en SmartEx in de 
eigen ECM-soJware te integreren.  
 
Strategische synergie voor een volledige digitale transformaFe 
 
Doxinet staat in de markt bekend om de volgende drie bedrijfstakken, die vanaf nu strategisch in SB 
Italia geïntegreerd zullen worden: 
 

• Onkostenbeheer voor bedrijven: SmartEx is dé online en mobiele oplossing voor het 
digitaliseren en beheren van alles wat er komt kijken bij het beheer van onkostendeclaraRes 
en zakenreizen. SmartEx telt meer dan 30.000 gebruikers en ruim 130 klanten, waaronder grote 
namen als BTicino, Carglass, Chanel Group, EMG Synergie, KPMG, Pasquale Bruni, Randstad en 
Vimar. De SmartEx-oplossing staat bekend om het vereenvoudigen en opRmaliseren van het 
beheer van onkostendeclaraRes en vormt de hoeksteen van het aanbod van SB Italia. 

• Documentaire diensten: Doxinet biedt zeer gespecialiseerde diensten voor documentbeheer, 
die de operaRonele efficiënRe van de klant verbeteren. 

• Verzekeringsmarkt: Sinds 2010 heeJ Doxinet uitgebreide experRse vergaard in 
applicaReonderhoud en operaRoneel beheer op het gebied van verzekeringen. Met deze 
essenRële experRse kan SB Italia zijn aanwezigheid in deze strategische sector versterken. 
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End-to-end-plaIorm voor meer efficiënFe en transparanFe 
 
“Met de overname van Doxinet vergroten we niet alleen ons dienstenaanbod, maar kunnen we onze 
klanten ook een end-to-end-pla^orm bieden waarmee zij hun bedrijfsprocessen kunnen automaRseren 
en vereenvoudigen”, zegt Massimo Missaglia, CEO van SB Italia. “Dankzij de integraRe van de ECM-
soJware van SB Italia met de zakelijke oplossingen voor onkostenbeheer van Doxinet kunnen we de 
goedkeuringsprocessen verkorten, de transparanRe vergroten en de traceerbaarheid verbeteren. Zo 
posiRoneren we ons als de voorkeursleverancier voor bedrijven die hun administraReve en 
managementprocessen willen digitaliseren en opRmaliseren. Doxinets uitgebreide oplossing voor 
onkostenbeheer plus hun oplossingen voor uren- en aanwezigheidsregistraRe vertegenwoordigen voor 
SB Italia een aanzienlijke toegevoegde waarde. Deze overname stelt ons in staat om onze 
waardeproposiRe nog sterker en completer te maken, zodat we kunnen voldoen aan de toenemende 
behoeJen van bedrijven om hun processen te digitaliseren.”   
 
 
Strategische impact en vooruitzichten voor de toekomst 
 
“De integraRe van de oplossingen van Doxinet stelt ons in staat om nog effecRever in te spelen op de 
behoeJen van bedrijven die een digitale transformaRe willen doorvoeren”, voegt Massimo Missaglia, 
CEO van SB Italia, toe. “We kijken ernaar uit om het team van Doxinet binnen onze familie te 
verwelkomen en samen verder te werken aan onze missie van digitale transformaRe.” 
 
Ook het management van Doxinet sprak zijn enthousiasme uit over deze nieuwe fase. “We zijn trots op 
onze toetreding tot SB Italia, een bedrijf dat onze waarden van innovaRe en kwaliteit deelt”, zegt 
Antonio Vismara, CEO van Doxinet. “Deze overname stelt ons in staat om onze oplossingen naar een 
hoger niveau te Rllen door ze in een breder en krachRger digitaal ecosysteem te integreren.” 
 
Met deze overname gaat SB Italia verder met het consolideren van zijn toonaangevende posiRe in de 
markt voor digitale oplossingen door klanten geavanceerde oplossingen voor het beheer en de 
opRmalisaRe van hun bedrijfsprocessen te bieden. De integraRe van de oplossingen van Doxinet is van 
grote toegevoegde waarde en stelt SB Italia in staat om effecRever in te spelen op de behoeJe aan 
digitalisering van bedrijven. 
 
“De overname van Doxinet is een belangrijke stap in onze groei- en innovatiestrategie”, besluit 
Massimo Missaglia, CEO van SB Italia. “We hebben er alle vertrouwen in dat deze transactie 
aanzienlijke voordelen voor onze klanten met zich meebrengt en eraan bijdraagt om onze positie op de 
markt voor digitale oplossingen te versterken.” 
 
 
- - - 
Het team van Argos Wityu: : Jean-Pierre Di Benedetto, Andrea Pavesi, Gabriele Scalco, Giacomo Egidi. 
 
Contactpersoon 
Coralie Cornet 
Argos Wityu 
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ccc@argos.fund  
+33 6 14 38 33 37 

 
Over Argos Wityu 
argos.wityu.fund  
 
Eén bedrijf, twee strategieën. Argos Wityu is een onafhankelijke Europese private-equitygroep die de 
groei van mkb’s en midcaps bevordert en daarbij hun managementteams ondersteunt.  
 
De onderneming heeft ruim 1,8 miljard euro in beheer, meer dan 35 jaar ervaring en meer dan 100 
bedrijven begeleid. Argos Wityu heeft vestigingen in Amsterdam, Brussel, Frankfurt, Genève, 
Luxemburg, Milaan en Parijs. De groep geeft de voorkeur aan meerderheidsbelangen en investeert per 
investering 10 tot 100 miljoen euro. Daarbij hanteert de groep twee investeringsstrategieën: 

 
• Het Argos Mid-Market Fund helpt bedrijven bij kapitaaloverdrachten, zodat ze sneller kunnen 

groeien.  
• Het Argos Climate Action Fund (SFDR 9) richt zich op het vormen van duurzame Europese 

marktleiders door bedrijven te helpen met hun transitie van ‘grijs naar groen’. 
 


